
精準行銷
七個企劃模組幫你完全命中客群需求

小時學會1完全圖解

現況

應有的樣貌

差距和原因

應該解決的問題

企劃名稱

■問題定義模組 年　　  月　　  日　　  No.

企劃名稱

■問題定義模組 年　　  月　　  日　　  No.



精準行銷
七個企劃模組幫你完全命中客群需求

小時學會1完全圖解

■價值主張模組

簡述價值主張的設定

目標對象描述

觀察目標對象後

的紀錄

目標對象的痛處

自己的長處

解決痛處的方法

年　　  月　　  日　　  No.

企劃名稱

■價值主張模組 年　　  月　　  日　　  No.

企劃名稱



精準行銷
七個企劃模組幫你完全命中客群需求

小時學會1完全圖解

■長處確認模組

自己的長處

驗證

就目標對象而言的價值

Value

稀少性

Rarity

模仿困難度

Inimitability

組織的機制

Organization

年　　　月　　　日　　No.

企劃名稱

■長處確認模組

評價與對應

年　　　月　　　日　　No.

企劃名稱



精準行銷
七個企劃模組幫你完全命中客群需求

小時學會1完全圖解

■執行計畫模組

措施 內容

年　　　月　　　日　　No.

企劃名稱

■執行計畫模組

期限

年　　　月　　　日　　No.

企劃名稱



精準行銷
七個企劃模組幫你完全命中客群需求

小時學會1完全圖解

■原型模組 年　　　月　　　日　　No.

想驗證的假說

原型

原型的

製作方法

原型的

驗證方法

企劃名稱

■原型模組 年　　　月　　　日　　No.

企劃名稱



精準行銷
七個企劃模組幫你完全命中客群需求

小時學會1完全圖解

■驗證模組 年　　　月　　　日　　No.

想驗證的假說

執行結果：

結果順利者

結果不順利者

分析與學習項目

項目 目標

分析與學習項目

企劃名稱

■驗證模組 年　　　月　　　日　　No.

執行結果：

結果順利者

結果不順利者

企劃名稱

■驗證模組 年　　　月　　　日　　No.

執行結果：

結果順利者

結果不順利者

應變方案

結果

應變方案

企劃名稱



精準行銷
七個企劃模組幫你完全命中客群需求

小時學會1完全圖解

■成果可視化模組 年　　　月　　　日　　No.

項目 內容

措施

現況

差距與原因分析

應該解決的問題

目標對象是誰？

對方的痛處

自己的長處

價值主張

措施與結果

商業成果

學習與下一步行動

■結果順利者

■須改善之處

企劃名稱

■成果可視化模組 年　　　月　　　日　　No.

結果

企劃名稱


